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Agenda

09:45 - 10:00 Registro

10:00 — 10:15 Bienvenida Microsoft

10:15-11:15 NAV2016. Demo. Novedades
11:15-11:30 Caso real de un cliente con NAV Online
11:30 — 11:45 Modelo de contratacion

11:45 - 12:00 Preguntas

12:00 Aperitivo
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NAV 2009 R2

1° version solo ROLES
Servicios WEB
Integracion MS CRM
Pago On-Line

NAV 2013 NAV 2013 R2 NAV 2015

Contabilidad de costes “In”" Office 365 Cambios licenciamiento

Flujos de caja "On” Windows Azure DISEe Al

Ensamblados > NAV Online Disefio informes en Word
SEPA

Mej'ora graflcos y co.n.sultas I\/Iejoras en Gestion de Vinculacion Documentos
Mejora cadena suministro Bancos Mejor RapidStart

Accesos Directos

Vista en forma arbol Cliente WEB Arquitectura Multitenant Flliarriie T alle

Cliente Sharepoint
Integracion con One Note . Mas integracién con 0365
Mejora en el rendimiento - Mejor Reporting

One Microsoft

 Power Bl
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NAV 2016 NAV Madeira NAV Next +2

Flujos de trabajo Una importante linea de negocio de Microsoft
Gestion documental + Orientada a PYMES

OCR Mas funcionalidad

E-services integration Mas integracion con otras aplicaciones externas
Cliente APP y WEB MUY Mas movil

mejorado Més sencilla de implantar
Mejor integracion CRM Mas sencilla de utilizar

Mejoras financieras Goom




Integracion con CRM

* Impulso de Dynamics CRM Online vs modulo CRM de NAV
@ Marketing Digital
@ Social Engagement
@ HelpDesk Avanzado

* CRM Online € = NAV Online
* Oportunidades — Ofertas — Pedidos — Clientes — Productos — Tarifas - Divisas
* Integracion ampliable a personalizaciones de cada empresa

Documentos

Intranet




Mejoras area financiera

* Ya teniamos desde NAV2009: conciliacion automatica, pagos electronicos, contabilidad
costes, previsiones de caja, integracion con Word, envio de emails, mejoras en
reporting, etc...

Ahora:

* Disefio y personalizacion de plantillas de documentos
por cliente y empresa

* Seleccion de personas que recibiran cada tipo de comunicaci
* Periodificacion de ingresos y gastos

* Pre-visualizacion de apuntes contables y pagos




Facturacion Electronica

* Valido para envio y recepcion de facturas.

1. Formato electrdénico
= B2G + B2B en formato PEPPOL (Estandar de la UE)

= Posibilidad ampliar a eFactura, Face...
= Soporta un vocabulario comun internacional como unidades de medida, identificadores de producto, divisas, codigo de
paises...

2.Pdf + Imagenes
= Integracion con TRADESHIFT VER VIDEO
= | ectura digital (OCR)

* Se integra con los modulos de aprobaciones y Work Flows

* Cuando se reciben los documentos en la bandeja de entrada, los usuarios pueden crear facturas, abonos de compra

o lineas de diario. Si hay errores, el sistema avisara.

* El archivo original con su formato se quedara vinculado con la informacion correspondiente en NAV.


https://www.youtube.com/watch?v=Lt20yPldwAk&feature=youtu.be
https://youtu.be/Lt20yPldwAk
https://youtu.be/Lt20yPldwAk

Gestion Documental y OCR

* Captura y almacena los documentos entrantes, en cualquier formato (Office, PDF o imagenes).
* Posibilidad de almacenar y organizar en Microsoft Sharepoint (Office 365)

* NAV APP - Captura imagen, lectura, almacenamiento, asociacion a notas de gasto, pedidos, facturas,

etc...

* Se pueden definir reglas que asocien textos a cuentas contables



Work Flow's
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Una de las principales novedades de NAV2016.
.Qué permite?

1. Se pueden enviar links a formularios o funciones del ERP entre los usuarios
Definicion y envio de alertas, alarmas

3. Se puede verificar el estado en el que se encuentra cada uno de los procesos, y como hay notas y comentarios
en cada fase, los usuarios involucrados pueden consultar el contexto.

4. Se pueden incluir condiciones variables, por ejemplo, clientes de un territorio, proveedores de una determinada
categoria...

5. Se pueden fijar fecha de vencimiento de las aprobaciones de tal forma que se escalaran si superan un
determinado plazo fijado por el usuario.

6. Permite encadenar procesos entre departamentos (por ejemplo, crear una tarea a un vendedor para que llame
a un cliente cuando el departamento de operaciones ha enviado un pedido)

7. Permite definir una jerarquia de aprobaciones



Power Bl

% Integracion de la base de datos de NAV con la aplicacion de Bussiness Intelligence que viene incluida en Office 365
(powerBi.com) en su version estandar.

* Vienen unos informes y cuadros de mando pre-configurados de ventas y finanzas, pero pueden ampliarse con la
opcion PRO (por solo 9 €/user al mes)

DEMO

VIDEO $21.38M  44.1%

3.65%

WL ML



https://youtu.be/3WCJsCFQGOw
https://youtu.be/3WCJsCFQGOw
https://youtu.be/3WCJsCFQGOw

Universal APP en todos los dispositivos

* Se puede descargar desde Windows Store, AppleStore o Google Play. Es la misma APP

1 Download and Install




Universal APP en todos los dispositivos

* Basta con introducir user y password, ya sea en servidores propios o en la
NUBE.

2 Get connected

Microsoft Dynamics NAV




Universal APP en todos los dispositivos

* Cada usuario entra en su ROL independientemente del dispositivo por el que se
conecte.

3 A role-tailored experience




Universal APP en todos los dispositivos

* Se pueden configurar los menus incluyendo aplicaciones externas como camaras de
fotos o sistemas de localizacion.

4 Design and Customize

Obyect Designer
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Universal APP en todos los dispositivos

* Un ROL que puede disefiarse a medida de cada empresa

5 Test and deploy




Social Engagement

1.

1

® All Search Topics ~

Graficos sencillos e intuitivos, que permiten detectar las tendencias del mercado
emergentes a partir de los comentarios del publico.

Escucha social de la competencia.

Analisis de los sentimientos de las personas. La herramienta representara que posts son
pOsitivos, negativos 0 neutros.

Replicar comentarios negativos sobre ti o tus productos en el momento.
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Fjemplo de un cliente GOOM



Motivos del Cambio

ANTANA es una empresa del sector de la construccién de un tamafo moderado y con un gran
potencial gracias a la calidad de los servicios y a su conocimiento y experiencia.

Actualmente, los sistemas de informacion son muy basicos y les provoca:

Mayores tiempos de procesos administrativos. Menor productividad.
Dependencias del asesor contable.

No disponer de la informacion OnLine.

Errores administrativos y pérdida de informacion.

Desconocimiento de la rentabilidad del negocio presente y futura.

Asimismo, es necesario incorporar nuevas herramientas tecnologicas que les sirvan para acercarse
mas a los clientes objetivo, y transmitirles confianza y seriedad.

Todo lo anterior, esta alineado con la necesidad de un sistema que tenga unos costes minimos de
implantacion y de mantenimiento, para lo cual las soluciones de MICROSOFT gue integra GOOM en
la nube, es la apuesta ideal de ANTANA para consequir todos los objetivos que se ha marcado.



Motivos del Cambio

Se presenta a continuacion un cuadro comparativo de las tareas de ANTANA hoy, y en el futuro con

la utilizacion de un ERP
COMPRAS:

TAREA

[0)

CON GOOM

Proveedores
Ofertas Compra

Pedidos de Compra
Facturas de Compra
Pagos Proveedores

IVA e IRPF

En Gdrive, PC’s, en Excel,
Word...

En Gdrive, PC’s, en Excel,

Word...
Control Manual no duplicidad
Aprobaciones manuales

Comprobacién manual

Reflejo en el ERP disponible para todos:
condiciones, productos, precios, fechas, etc...

Sitio Web para proveedores para control
documentacién, PRL, TC’s....

- Control pedidos pendientes de recibir/consumir,
reflejo del coste en el proyecto, control de facturas
contra pedido, resultado online del proyecto,
previsiones econdémicas y financieras. Por Obra, por
Linea de Negocio.

- Control Documental: Contrato, Factura y Pago

- Consulta y aprobacion digital.

- Analisis por obra, por proveedor, por linea...

El ERP lo calcula de la informacion configurada en el
proveedor



Motivos del Cambio

Continuacion:
TAREA

Clientes y Ventas
(idem a compras y..)

Cobros y Pagos

Recursos Humanos

Gestion Documental

Analisis

HOY

En Gdrive, PC’s, en Excel,
Word...

A travées del banco

En Gdrive, PC’s, en Excel,
Word...

G-Drive

Excel

CON GOOM

Control comercial: de precios, condiciones, clientes,
etc...

Sitio Web para compartir informacion con clientes:
técnica y econdmica

Previsiones de Cobros a partir de contratos y de la
produccion

Modulo de cartera, tesoreria, conciliacion,
previsiones. Factoring, Confirming, SEPA...

Modulo de RRHH + Intranet Corporativa.

Intranet avanzada empresarial integrada con el ERP

Analisis real de lo sucedido vs presupuesto,
cruzando las dimensiones Obra, Linea de negocio,
Capitulo, Concepto Analitico y Tiempo.



Solucion Propuesta + Ampliaciones

Se detalla a continuacion la solucion mas adecuada para ANTANA.

I CRM Online
. mm Microsoft
Proyectos
D a ; E' CLIENTES ’E
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Plazos de Implantacion y Costes

En Semanas
Tarea Resp. S1 §{S2{ S3 1} S4 | S5 S6E 57
ACTIVACION DELSISTEMA |  GOOM P
TOMA DE REQUERIMIENTOS | GOOM-ANTANA P
CONFIGURACION GOOM o

MIGRACION

GOOM-ANTANA

FORMACION
SOPORTE

GOOM-ANTANA

GOOM-ANTANA

Primer Ano: 300 € al mes (Software Online) + 800 € al mes (Servicios)
Segundo Ano: 300 € al mes (Software Online) + 200 € al mes (Soporte)

Sustituye: hardware, mantenimiento informatico, software adicional,....



Modelo de Contratacion



Todas las opciones con NAV2016

ON ONLINE Soluciones Verticales
PREMISE (cloud)
I Personalizacion

Integraaon otras APP

App + Cliente WEB






g Muchas
Gracias!!

GOO m Www.goomspain.com




